| S
Une formation a ne pas manquer !

3 février 2015 VENDRE AUX CHAINES DE DETAIL
13ha 16 h 30

Vous souhaitez connaitre les avantages et les contraintes de faire affaire avec les
chaines de détail, leurs exigences, leurs particularités, de méme que les éléments
qui incitent leurs acheteurs a sélectionner un nouveau produit?

Réussir a vendre aux chaines de détail n'est pas le résultat du hasard. Pour y arriver, les
fournisseurs potentiels doivent se préparer avec autant de minutie que pour exporter.

Participer a cet atelier de formation vous permettra d'aborder les points essentiels pour
conclure une entente avec une chaine de détail.

Les meilleures pratiques d’'affaires (MPA) sont des formations pratiques congues sur mesure
pour les PME québécoises. Depuis 2001, plus de 30000 dirigeants d’entreprises et
travailleurs stratégiques y ont participé et en mesurent, au quotidien, les bénéfices.

Inscrivez-vous dés maintenant!
(activité admissible a la loi du 1 %)

André R. Aura

Lieu : Information et inscription : Codt par inscription :
Salle Saint-Barnabé Nicole Lavoie

Hotel Rimouski ) 50$+tx

225, boul. René-Lepage Est info@saveursbsl.com (incluant la documentation)

Rimouski (Québec) G5L 1P2 Tél. : 418 724-9068
www.economie.gouv.qc.ca/mpa

I M. 0 Mme Prénom, Nom : Titre :

[ M. [ Mme Prénom, Nom : Titre :

Entreprise : Secteur d’activité :

Adresse : Ville : Code postal :
Tél. : Téléc. : Courriel :

Mode de paiement : Chéque fait au nom de Les Saveurs du Bas-Saint-Laurent et posté au 335, rue Moreault, Rimouski (Québec) G5L 9C8

L’information inscrite dans ce formulaire pourrait étre transmise a un partenaire de la présentation de cette activité de formation et a un organisme local
responsable de la facturation. Ces renseignements ne seront utilisés que pour le suivi de la formation.

Partenaires :

Québec




